





KURZBESCHREIBUNG

Vom 01. - 04. September 2022 treffen wir uns zum fiinften Dentrepreneur Mee-
ting - und die Voraussetzungen dazu waren sicher noch nie spannender als jetzt!

Sicher ist: Es war noch nie wichtiger, aber auch nie anspruchsvoller, eine Praxis
auch unternehmerisch gut zu fuhren, als heute!

Daher bieten wir Ihnen hier die perfekte Gelegenheit, in unserer wunderschdo-
nen und inspirierenden Location in einen intensiven Austausch mit interessanten
Kollegen und spannenden Experten zu gehen und darlber zu reden und nachzu-
denken, wie Ihr Unternehmen Zahnarztpraxis gerade jetzt optimal aufgestellt ist.

Sprechen wir also Uber die dentale Welt vor, wahrend und nach Corona, Uber
Praxiskultur und unternehmerisches Risikomanagement.

Machen Sie sich bereit flir vier spannende Tage und genief3en Sie die sehr beson-
dere Atmosphare unserer Finca.

ABLAUF

Der Workshop beginnt am Donnerstag um 17:00 Uhr und endet am Sonntag um
13:00 Uhr. Die Vortragszeit soll sowohl von den Referenten, als auch von den Teil-
nehmern zum interaktiven Austausch genutzt werden. Prasentationen der einzelnen
Praxen werden von den Referenten moderiert und in das Programm mit eingebun-
den.

Zwischen den einzelnen Arbeits- und Vortragseinheiten sind zeitliche Freiraume zur
individuellen Nutzung vorgesehen, die allen Teilnehmern die Gelegenheit zum Er-
fahrungs- und Gedankenaustausch zu zweit oder in kleineren Gruppen ermaglichen.

Am Donnerstagabend sind alle Teilnehmer zum gemeinsamen Abendessen einge-
laden. Die Abendgestaltung am Freitag liegt dann ganz in Ihren Handen. Wenn Sie
Lust haben, nehmen wir Sie aber gern auf einen Ausflug in Palmas Nachtleben mit.

Der Samstagabend ist ebenfalls zur individuellen Verfiigung freigehalten. Selbstver-
standlich sind wir Thnen auch hier bei der Planung dieses Abends behilflich.

Bitte beachten Sie bei lhrer Flugbuchung, dass Ihr Riickflug am Sonntagnach-
mittag nicht vor 16.00 Uhr geht, da es sonst zeitlich mit dem Seminarende zu
knapp wird. Eine An- oder Abreise, die in die Seminarzeit fallt, ist nur in Abspra-
che mit dem Veranstalter moglich.



Das Seminar findet im Hotel Son Mas statt. Das Son Mas ist ein ruhig gelegenes und
wundervoll restauriertes Finca-Hotel in der Nahe von Porto Cristo, an der Ostkdiste
Mallorcas.

Das Hotel verfligt ausschlieBlich tiber Junior Suiten von ca. 60 m2. Die Ubernach-
tunginkl. Frihstlick kostet 337 € pro Zimmer. Bei einer Einzelbelegung reduziert sich
der Zimmerpreis um 52 €.

Auf Wunsch vermitteln wir Ihnen auch gerne alternative Unterkiinfte in der ndheren
Umgebung.

Die Gebuhren fir das Seminar betragen 1.350 € zzgl. MwSt. pro Teilnehmer.
Der 2. - x. Teilnehmer einer Praxis erhalt eine ErmaBigung von 50 %. Reiseteilneh-
mern, die nicht am Seminar teilnehmen, berechnen wir lediglich 250 € zzgl. MwsSt.
Die Gebuhren sind gegen Rechnungsstellung 6 Wochen vor Veranstaltungsbeginn
fallig.



ABLAUF DES WORKSHOPS

DONNERSTAG

17.00 bis 19.00 Uhr
Get together

BEGRUSSUNG + EINFUHRUNG
: Erlduterung zu Organisation +
Ablauf des Wochenendes
. Prasentation der teilnehmenden Praxen

MODERATION
Carsten Schliter, M:Consult

20.30 Uhr
Abfahrt zum gemeinsamen Dinner

FREITAG

10.00 bis 13.00 Uhr

Die dentale Welt nach Corona

. Marktentwicklungen und -veranderungen
. Geschaftsfelder und -entwicklungen

. Die nachsten Chancen

13.00 bis 16.00 Uhr
zur freien Verfiigung

16.00 bis 19.00 Uhr

. Verkaufs- und Betriebsoptionen

. Investor Ready?

. Rechtssicherheit fir Praxis und Familie

REFERENTEN
Der Freitag wird von dem kompletten
Referenten-Team gestaltet

20.00 Uhr
Den Freitagabend gestalten wir nach den aktuellen
Moglichkeiten.

FUR DIE TEILNAHME AN UNSEREM SEMINAR VERGIBT DIE BUNDESZAHNARZTEKAMMER

DER DGZMK 15 FORTBILDUNGSPUNKTE.



zur freien Verfiigung

Praxiskultur als Schliissel zur
High-Performance Praxis
Interesse und interessieren
Die Rolle der Nr.1 bei der Praxiskultur
Kultur-Werkzeugkiste fiir das Praxisteam
der Zukunft

Pieter van der Veen, ROOM TO ACT

Abschlussdinner

Wachstum und Risiken richtig managen
Was Corona alles verandert hat
Instrumente des Risikomanagements
Zukunft aktiv gestalten

Uwe Schéfer, M:Consult

Riickblick und Resiimee des Wochenendes

individuelle Abreise

Anderungen des Programms und der Programm-
blocke behalten wir uns ausdriicklich vor.



Grinder und Inhaber von ROOM TO ACT

Rechtianmiite

L Rechtsanwalte M&P Dr. Matzen & Partner

Strategieberatung - Finance and Health bei M:Consult

Grinder und Geschaftsfiihrer von M:Consult




UNSERE M:TRIPS
PARTNER SIND:

BFS HEALTH FINANCE

Den Arzt entlasten uhd den Praxisalltag vereinfachen. Darauf sind unsere 400 Experten spezialisiert.
Indem sie alle Aufgaben rund um den Zahlungsfluss iibernehmen: Von der Rechnungsstellung iiber die
Buchung bis hin zum Ausfallschutz. Diese in drei Jahrzehnten erworbene Expertise hat uns zu einem der fiih-
renden Finanzdienstleister fiir Heilberufe in Deutschland gemacht. Unsere Mandanten sind Zahnarzte, Arzte,
Tierarzte, Dentallabore sowie Chefirzte und Kliniken. Sie haben uns im vergangenen Jahr Forderungen von
rund einer Milliarde Euro anvertraut, die wir in etwa zwei Millionen Transaktionen fiir sie abgerechnet haben.
BFS steht damit einerseits fiir erhdhte Liquiditit und garantierte Honorare. Andererseits unterstiitzen wir
ambitionierte Arzte und Klinikleiter, die ihre Unternehmen weiter entwickeln wollen. In bundesweiten Exper-
tencoachings stellen wir das neueste Wissen aus dem Praxismanagement vor, zeigen neue Finanzierungs-
moglichkeiten auf, diskutieren Chancen der Mitarbeiterfiihrung und der Patientenkommunikation;
und erortern aktuelle juristische Herausforderungen.

STRAUMANN 1.+ WWW.MEINEBFS.DE M:CONSULT

Mit innovativen Produkten und - Als erste deutsche Werbeagentur
vorbildlichen Dienstleistungen ist fiir Arzte und Zahnirzte, schon
die Straumann Gruppe ein weltwejt vor mehr als 20 Jahren gegriindet,

fiihrendes Unternehmen im Bereich ist M:Consult heute eine
des implantatgestiitzten und res- fiihrende Agentur fiir Praxismar-
taurativen Zahnersatzes sowie der keting in der dentalen Welt. Mitt-
oralen Geweberegeneration. thre : lerweile geht der Anspruch weiter
Zielsetzung ist es, fiir jede Behand- { NV AL und das Ziel ist, Zahndrztinnen
lungsaufgabe eine elegante Losung ‘ und Zahnarzte zu Unternehmern
zu ermoglichen. Dazu entwickelt - \< e v'{'/ S zu machen, die aus ihrem
Straumann hochwertige Produkte : ; Unternehmen Zahnarztpraxis den
fiir unterschiedlichste zahnérztliche 2 4»‘ ‘ “’><§ Ort machen, an dem sie jeden
Behandlungsfille, die den restaurati- : 7 ‘. 4 \ Tag gerne und erfalgreich
ven und chirurgischen Erfordernissen : ) U4 "« arbeiten. Zu diesem Zweck bietet
wie auch biologischen Prinzipien M:Consult neben Beratungs-
gleichermaBen gerecht:werden. ; und Agenturleistungen auBer-
Triebfeder des Unternehmens sind [ gewt}ﬁnliche Seminarreisen und
seine Forschungsaktivitaten und Kongresse an, die sie auf diesem
seine Innovationskraft. Weg begleiten.

WWW.STRAUMANl;l:I'JE BLUE SAFETY WWW.M-CONSULT.DE

Aus Wasser eine wertvolle Quelle der Patientenkommunikation schopfen?
Keimbelastungen offensiv entgegentreten und Wasserhygiene als elementaren Baustein
des Qualitatsmanagements definieren? Ausfallrisiken minimieren und beherrschen lernen?

Als Unternehmer durch die Unterstiitzung von ausgewiesenen Fachleuten Zeit und Geld gewinnen?
Seit liber einem Jahrzehnt iibernimmt BLUE SAFETY in zahnmedizinischen Einrichtungen
Verantwortung durch ein evidenzbasiertes Wasserhygienekonzept.

Die Wasserexperten entwickeln ganzheitliche Lésungen zur Sicherstellung von hygienisch
einwandfreiem Wasser. In der D-A-CH-Region begleitet das Miinsteraner Unternehmen bereits
liber 1000 Zahnarztpraxen und renommierte Universitaten. Den Schwerpunkt legt der Premium Partner
des Deutschen Zahnarztetages auf die umfassende Betreuung von der Gefdahrdungsanalyse iiber die
Implementierung bis zur taglichen Routine. Mit dem Ziel, die Praxisinhaber:innen spiirbar zu entlasten
und dem Praxisteam-den Arbeitsablauf zu erleichtern. Mehr verrdt Ihnen BLUE SAFETY direkt auf
den M:TRIPS oder kostenfrei bei Ihnen vor Ort. Jetzt unter 00800 88 55 22 88 oder:
www.bluesafety.com/termin eine individuelle Beratung vereinbaren.

WWW.BLUESAFETY.COM

BLUE t mannar
humu-nE.E SAFETY siraumanngroup

Die Wasserexperten






